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Et si votre e-pub était perçue 

comme un service rendu ? 



• Emailing 

Les annonceurs confrontés au marché 

• Temps réel, instantanéité 

•     Display et bannières traditionnelles 

 

L’efficacité de l’E-pub classique est remise en question 

 

Les attentes des internautes évoluent 

• Interactivité 

• Economie 

•     Publicités intrusives 



La solution Bubble Dock  

Bubble Dock révolutionne l’E-Pub 
 

Il associe les avantages de l’E-mailing et du Display: 
 

1.     L’annonceur cible précisément les internautes qui l’intéressent 

2.     Ces prospects adoptent spontanément sa Pub et en deviennent demandeurs  

3.     Il les interpelle ensuite, régulièrement et toujours au bon moment 
 

L’E-pub de l’annonceur est désormais 
perçue comme un service rendu ! 

 



C’est quoi Bubble Dock ? 

 

 

• L’ AppStore de Windows  (+ de 1000 Apps déjà disponibles) 
 

• Des Apps capables d’envoyer des notifications de bureau 
 Push d’offres pilotées par le marchand 

 Notifications d’offres sélectionnées par l’internaute 

 Notifications corrélées à la navigation des utilisateurs 
 

• Un Dock type Mac pour ranger et classer toutes ses Apps 
 

             Déjà plus d’1 Million d’internautes équipés  
              (+ 150 000 nouveaux tous les mois) 



Cas client : la Bubble App Groupon 

Etape 1: Mise en place fonctionnelle 

• Proposition quotidienne du deal de la ville la plus 
proche 

• Géo-localisation au premier lancement 

• Sélecteur de villes intégré 

• Présentation quotidienne des nouveaux deals par une 
notification de bureau 

• Désactivation possible de cette notification en 1 clic 
par l’internaute 

• Chaque nouvelle App intègre l’Apps Store du dock  
(« Bubble Store ») 



Cas client : la Bubble App Groupon 
Etape 2: Ciblage 

• Ciblage des utilisateurs potentiels de cette nouvelle application 

• Définition d’une liste de sites potentiellement visités par la même cible : 

 sites éditoriaux, blogs référents, sites concurrents … 

 

Etape 3: Campagne d’acquisition 

• Diffusion de la nouvelle App sur la cible concernée 



Résultats obtenus 

• 250 000 Apps Groupons actives 

• 100 000 notifications quotidiennes 

• Taux de Clics moyen de 1,5 % 

• Transfo Post Clic moyenne de 9,76 % ! 
 

Des Apps similaires pour tous les secteurs marchands : 
PriceMinisiter, Go Voyages, Fnac, Pixmania, KGB Deals, Viapresse, Opodo, 

Shopping.com, Promocavances, SnowLeader, Ventes-privées… 

 



• Une solution innovante 

• Unique sur le marché 

• En interaction avec l’internaute 

• Des performances inégalées 

 

La révolution est lancée ! 

 

Pour le bonheur des Annonceurs 

Et celui des Internautes  


